des partenariats efficaces.

Trois jours pour vous
approprier des outils et
développer de nouvelles
idées pour pérenniser votre
ludotheque.

Intervenants
Sophie Jacob,

Responsable secteur
Ludothécaire, jeux-jouets

Cécile Davoust,
Directrice de la ludotheque
Quai des Ludes.
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(/:\a Un stage de pointe pour

N s .
les ludothécaires,
Nombreux partages
d’expériences,
Une belle soirée jeu en
perspective le mardi
soir !

Stage 20 b

Techniques de gestion en ludotheque
Des budgets aux partenaires /hsﬁfuﬁagne/s

| Objectifs :

Développer la ludothéque a partir de nouvelles activités

Identifier les différents partenaires possibles selon les activités visées
Savoir établir des conventions de partenariats

Connaitre les financeurs, leurs domaines d’intervention et leurs exigences
Elaborer et gérer des budgets d’investissement et de fonctionnement

Programme :

Jour 1

- Présentation et analyses des projets de structures, des activités

- Le développement de nouvelles actions : activités, services, publics
- Identification et mise en place de nouveaux partenariats

- Les partenaires opérationnels et institutionnels

- Larédaction d’une convention de partenariats

Jour 2

- Identification des différents partenaires financiers possibles

- La demande de subventions : élaboration et exigences des institutions

- Laréponse a un appel d’offres : élaboration et exigences des fondations

- Mécénat, sponsoring, événementiel : différences et exigences des institutions

Jour 3

- Les différents budgets en ludothéque

- Le budget prévisionnel : annuel et événementiel

- Le compte de résultats en ludotheque : fonctionnement et présentation

Moyens pédagogiques -

Nombreux ateliers, études de cas - Apports de connaissances — Partages
d’expériences - Des outils pratiques réajustés aux besoins de chacun

Dates
Horaires
Lieu

Public

Tarif «




